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LOS DESPLAZAMIENTOS DE LA OFERTA'Y LA DEMANDA

1. En eql‘npos‘ de tres integrantes, lean el su_:;wentE texto. Luego, apliquen la |.r’1formaC|on E U4_VID_1
a las situaciones que se presentan a continuacién. Pueden apoyarse también en el
recurso U4_VID_1, que explica la ley de oferta y demanda.

Cuando se modifican los elementos que subyacen a la demanda o a la oferta, se producen
desplazamientos de la demanda o de la oferta y cambios en el precio y la cantidad de
equilibrio de mercado. (...)

Por ejemplo, un aumento del precio del pan acompanado de una disminucién de la cantidad
sugiere que la curva de oferta se ha desplazado hacia la izquierda (una reduccion de la
oferta). Un aumento del precio acompafnado de un incremento en la cantidad indica que la
curva de demanda de pan probablemente se ha desplazado hacia la derecha (un aumento
de la demanda).

Samuelson, P. Nordhaus, (2006). Economia. Mc Graw-Hill. (18 ed.).

Subyacer: estar debajo de algo.

a. En el mercado de celulares ha aumentado la cantidad de aparatos a la venta, pero el precio ha
disminuido ligeramente.

b. Los computadores portétiles han bajado de precio, pero los comerciantes indican que no se estan vendiendo
en mayor cantidad.

¢. Segun los usuarios, los juegos de video han aumentado su precio de manera uniforme. Al mismo tiempo,
aumenta la cantidad y disponibilidad de ellos en el mercado.




2. Tomen como referencia el grafico del Recurso 2y describan lo que sucederia con las curvas de oferta 'y
demanda si se producen las situaciones descritas a continuacion.

a. La cantidad de equilibrio se traslada a 8 latas de bebida.

b. El precio de equilibrio se mueve a $1.200.

c. Elprecioy la cantidad de equilibrio se desplazan a $1.200 y 8 latas, respectivamente.

3. Considera la siguiente informacion para resolver el desafio que se presenta a continuacion.

Cuando escogemos un bien o servicio que se ofrece en el mercado, debemos
renunciar a otros bienes o servicios que podrian satisfacer nuestra necesidad.
Esto se conoce como el coste de oportunidad de un bien o servicio y
comprende los beneficios posibles de obtener con la opcion que fue desechada.

Desafio: escoge los cuatro Ultimos bienes o servicios que hayas comprado o recibido y determina cuél fue su
costo de oportunidad.




